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@ Cimatron

CAD/CAM Sclutions for Manufocturing

Zwischenzeugnis

Herr Gerd Nicolai, geboren am 20. August 1999 in Heilbronn/Neckar, ist am
01. September 1998 in unser Unternehmen eingetreten und seitdem in unserer
Geschéftsstelle Minchen als Vertriebsbeauftragter im CAD/CAM-Bereich tatig.

Zu seinen Aufgaben gehdren im wesentlichen:

- Vertriebstechnische Aufbereitung des Kundenpotentials

- Konkretisierung des Potentials anhand von Telefonaquise

- Interessentenbesuche zur Ermittlung der Erwartungen

- Organisation und Durchfiihrung von Vorfilhrungen, Seminaren
- Entwicklung von Losungskonzepten

- Erstellen von Angeboten

- Fuhren der Verkaufsgesprache bis zum Vertragsabschluf3

- Pflege der bestehenden Kunden und weitere Bedarfsanalyse

Herr Nicolai ist dabei fur den Postleitzahlenbereich 80xxx, 81xxx, 83xxx 84xxx,
85xxx und 94xxx zustandig.

Er hat sich sehr schnell in sein Aufgabengebiet eingearbeitet und selbstandig
angefallene Aufgaben erkannt und gelost. Bei der Bewaltigung seiner Aufgaben
kommen |hm besonders bei der Entwicklung von Losungskonzepten seine guten
Kenntnisse in der Konstruktion, des Wettbewerb und der Hardware zugute.

Herr Nicolai erledigt die |hm {bertragenen Aufgaben mit groBem Erfolg und mit
groBem Flei® zu unserer vollsten Zufriedenheit. Sein Arbeitseinsatz ist stets
vorbildlich und er erhoht den Bekanntheitsgrad des Unternehmens und unseres
Produktes in seinem Vertriebsgebiet erheblich.

Herr Nicolai ist bei allen Vorgesetzten und Kollegen wegen seiner groRRen
Hilfsbereitschaft und seiner ausgeglichenen Ausstrahlung gleichermaBen anerkannt
und geschatzt.

Auf Anfrage von Herrn Nicolai erstellen wir dieses Zwischenzeugnis. Verbunden sind

damit unser Dank fur die bisher fir unser Unternehmen erbrachten Leistungen und
der Wunsch nach einer weiteren vertrauensvollen Zusammenarbeit mit Herrn Nicolai.

Minchen, den 12. August 1999

//‘,Z“ J/ . .:1“‘:_/./_17,.,
Kay Kriiger
Leiter der Geschaftsstelle Minchen
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Dienstzeugnis

Herr Gerd Marinelli, geboren am 20. August 1970 in Heilbronn/Neckar, trat am
01. September 1998 in unser Unternehmen cin und war scitdem in unserer Geschiiftsstelle
Miinchen als Vertriebsbeaufiragter im CAD/CAM-Bereich titig.

Sein Aufgabengebiet umfasste im Einzelnen:

* Neukundenakquisition
= Ausbau unserer Installation bei Bestandskunden
* Erarbeitung und Umsetzung von Marketingaktionen
- * Beratung, Angebotserstellung, Abschlussgesprich, Implementierung

Wir iibergaben Herm Marinelli mit den Postleitzahlenbereich 80xxx, 81xxx, 83xxx, 84xxx,
85xxx und 94xxx ein bis dahin nur unzureichend bearbeitetes Gebict. Herr Marinelli ergriff
sclbststiandig alle erforderlichen Mafinahmen um Projekte zu generieren und diese
entschlossen zum Erfolg zu fiithren. Durch seinen groBen Fleifl und Eifer konnte er stets
fordernde Umsatzziele erreichen und iiberdurchschnittlich vicle Neukunden gewinnen. Von
seinen ausgezeichneten Ideen und wertvollen Anregungen profitierten seine Kollegen in der
Geschifisstelle.

Herr Marinelh arbeitete sehr selbststindig und nach klarer eigener Planung. Er verstand es,
sich in allerbester Weise fiir dic anspruchsvolle Beratungstitigkeit zu motivieren. Der
steigende Bekanntheitsgrad unserer Softwarelosung und die erfreuliche Entwicklung im
Neukundengeschift sind Resultat seines vorbildlichen Arbeitseinsatzes und der Identifikation
mit unserem Unternchmen und seinen Zielen.

Zusammenfassend bescheinigen wir Herm Marinelli sehr gerne ein iiberdurchschnittliches
Leistungsbild. Er erledigte die ihm iibertragenen Aufgaben stets zu unserer vollsten
Zufriedenheit. Herr Marinelli wurde bei Vorgesetzten und Kollegen wegen seiner groBen
Hilfsbereitschaft und seiner ausgeglichenen Ausstrahlung gleichermaBen anerkannt und
geschitzt.

Herr Marinelli verlasst unser Unternchmen auf cigenen Wunsch. Wir bedauern seine

Entscheidung sehr. Wir danken ihm fiir die bisher fiir unser Unternehmen erbrachten
Leistungen und wiinschen ihm alles Gute fiir seinen weiteren beruflichen Werdegang.

| _ Ettlingen 1. Oktober 1999
| % 4 G ‘%

Dirk Dombert
Geschifsfiihrer
: mbH  Otostrafe 2 Geschaftsfihrung: Bankverbindung: SteverNr. 31190/42200
Cimatron Gmb 76275 Enlingen Dipl.Kfm. Dirk Dombett  Dresdner Bank USt.id Nr.: DE 812 348 081
Telefon (0 72 43} 53 880 HRB 2120€ (BLZ 660 800 52) IBAN: DE34660800520608136800

www.cimafron.de Telefox (0 72 43) 53 8855  Amtsgericht Karlsruhe Konto-Nr. 608 136 800  BIC/SWIFT: DRES DE FF 660
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broadnet mediascape

Zwischenzeugnis

Herr Gerd Marinelli, geboren am 20.08.1970, ist seit dem 01.04.2000 bei der broadnet mediascape
communications AG als Business Sales Manager im Competence Center Miinchen beschaftigt.

Die broadnet mediascape communications AG beschaftigt in Deutschland rund 200 Mitarbeiter. Unser
Untemehmen ist einer der fiihrenden Breitband Intemet Carrier. Dartiber hinaus bietet broadnet mediascape ein
breites Portfolio von Add-on-Services auf Basis des Internet-Protokolls und weitere hochwertige Mehrweridienste
im Bereich des E-Business an.

Das Aufgabengebiet von Herrn Marinelli umfasst im Wesentlichen folgende Tatigkeiten:

- Eigenstandige und eigenverantwortliche Akquisition von Businesskunden (SME) und deren Betreuung

- eigenstandige Produktprasentation vor Businesskunden (SME) und auf Messen

- Entwickiung und Umsetzung regionaler Marktstrategien in Zusammenarbeit mit der Marketing-Abteilung

- Reporting entsprechend der Standards des vertrieblichen Berichtswesens der broadnet mediascape
communications AG

Herr Marinelli ist einer der Mitarbeiter der ersten Stunde® von broadnet mediascape und hat im Competence
Center Miinchen beim Aufbau der ersten Kunden - oftmals unter schwierigen Bedingungen - mitgewirkt.

Dabei zeigte und zeigt er eine sehr hohe Einsatzbereitschaft, die weit Uiber das ubliche MaR hinausgeht. Herr
Marinelli verfugt Uber eine sehr gute Auffassungsgabe, die ihm hilft, komplexe Sachverhalte in praxisgerechte
Losungen zu Uberfuhren. Aufgrund seiner sehr guten Fachkenntnisse und seiner Erfahrung konnen wir ihm ein
hohes MaR an Selbstandigkeit einraumen.

Im Jahre 2001 zahite sich die sehr gute vertriebliche Arbeit von Herrn Marinelli durch den Gewinn des
firmeninternen ,Sales-Race® aus. Im Jahre 2002 gelang es Herm Marinelli, die Umsatze seiner Kunden durch
Cross-Selling zu verdoppeln und auch im vergangenen Jahr (2003) lag die durchschnittliche Zielemeichung von
Herm Marinelli immer uber der 100%-Marke.

Herr Marinelli geniefit das volle Vertrauen der Firmenleitung und ist bei seinen Vorgesetzten, seinen Kollegen
und unseren Kunden auerordentlich geschatzt. Mit seinen Leistungen sind wir stets voll zufrieden.




broadnet mediascape
Dieses Zwischenzeugnis wird auf Wunsch von Herm Marinelli aufgrund der bersonelle;r
Umstellungen/Vorgesetztenwechsel wahrend der letzten 3 Jahre seiner Tatigkeit erstelit und dient als
Leistungsnachwesis.

Wir danken Herm Marinelli fur seine allzeit gute Mitarbeit und winschen ihm und uns eine weiterhin so
erfolgreiche Zusammenarbeit.

Hamburg, den 19.04.2004

broadnet mediascape communications AG

Fra mann
CEO

broadnet mediascape communications AG Weidestralle 1223 22083 Hamburg

Vorstand  Frank  Brigmann  (Vorsitzender) Christian  Brugmann Dr.  Clemens Phelh
Handelsregistereintrag Amisgericht Hamburg HRB 75121 Aufsichtsratsvorsitzender Dr. Gonfned Neuhaus
Bank Dresdner Bank BLZ 200 800 00 Konto 057548 1100  Commerzbank BLZ 200 400 00 Konto 616163 2
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broadnet media

brosdnel medisscape communications AG

Zeugnis

Herr Gerd Marinelli, geboren am 20.08.1970, war vom 01.04.2000 bis zum 30.09.2004 bei der broadnet
mediascape communications AG als Business Sales Manager im Competence Center Miinchen beschaftigt.

Die broadnet mediascape communications AG beschaftigt in Deutschland rund 200 Mitarbeiter. Unser
Unternehmen ist einer der fiihrenden Breitband Intemet Carrier. Dariiber hinaus bietet broadnet mediascape ein
breites Portfolio von Add-on-Services auf Basis des Internet-Protokolls und weitere hochwertige Mehrwertdienste
im Bereich des E-Business an.

Das Aufgabengebiet von Herm Marinelli umfasste im Wesentlichen folgende Tatigkeiten:

- Eigenstandige und eigenverantwortliche Akquisition von Businesskunden (SME) und deren Betreuung

-  eigenstandige Produkiprasentation vor Businesskunden (SME) und auf Messen

- Entwicklung und Umsetzung regionaler Marktstrategien in Zusammenarbeit mit der Marketing-Abteilung

- Reporting entsprechend der Standards des vertrieblichen Berichtswesens der broadnet mediascape
communications AG

Herr Marinelli war einer der Mitarbeiter der ersten Stunde® von broadnet mediascape und hat im Competence
Center Minchen beim Aufbau der ersten Kunden - oftmals unter schwierigen Bedingungen - mitgewirkt.

Dabei zeigte er eine sehr hohe Einsatzbereitschaft, die weit iiber das dbliche MaB hinausgeht. Herr Marinelli
verfiigte Uber eine sehr gute Auffassungsgabe, die ihm half, komplexe Sachverhalte in praxisgerechte Lsungen
zu uberfiihren. Aufgrund seiner sehr guten Fachkenntnisse und seiner Erfahrung konnten wir ihm ein hohes Maf}
an Selbstandigkeit einraumen.

Im Jahre 2001 zahite sich die sehr gute vertriebliche Arbeit von Herm Marinelli durch den Gewinn des
firmenintemen ,Sales-Race® aus. Im Jahre 2002 gelang es Herm Marinelli, die Umsatze seiner Kunden durch
Cross-Selling zu verdoppeln und auch im vergangenen Jahr (2003) lag die durchschnittliche Zielerreichung von
Herm Marinelli immer Gber der 100%-Marke.

Herr Marinelli genoss das volle Vertrauen der Firmenleitung und war bei seinen Vorgesetzten, seinen Kollegen
und unseren Kunden auerordentlich geschatzt. Mit seinen Leistungen waren wir stets voll zufrieden.

broadnet mediascape communications AG Weidestralle 122a 22083 Hamburg

Vorstand Frank Brigmann (Vorsitzender) Christian Brigmann  Dr. Clemens Plieth

Handelsregistereintrag Amisgernicht Hamburg HRB 75121  Aufsichtsratsvorsitzender Dr. Gottfried Neuhaus
Bank Dresdner Bank BLZ 200 800 00 Konto 057548 1100  Commerzbank BLZ 200 400 00 Konto 616163 2
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broadnet mediascape

Aufgrund der derzeitigen wirtschaftlichen Situation der Firma ist es uns leider nicht méglich, Herm Marinelli
weiterhin in unserem Unternehmen zu beschaftigen.

Wir bedauem dies sehr und winschen ihm fiir seinen weiteren berufiichen und personlichen Werdegang alles
Gute, viel Gliick und Erfolg.

Hamburg, den 30.09.2004
broadnet mediascape communications AG

Frank mann
CEO

broadnet mediascape communications AG Wedestralle 122a 22083 Hamburg

Vorstand Frank Brigmann (Vorsitzender) Chsistian Brogmann  Dr. Clemens Plieth

Handelsregistereintrag Amisgernicht Hamburg HRB 75121  Aufsichtsratsvorsitzender Dr. Goltfried Neuhaus
Bank Dresdner Bank BLZ 200 800 00 Konto 057548 1100  Commerzbank BLZ 200 400 00 Konto 616163 2




Zwischenzeugnis

Herr Gerd Marinelli, geb. am 20.08.1970 in Heilbronn, trat am 01.09.2004 als Ver-
triebsbeauftragter in den Bereich Geschaftskundenvertrieb unseres Unternehmens
ein.

Hierbei gehoren insbesondere folgende Tatigkeiten zu seinem Aufgabengebiet:

Analyse und Akquisition von Neukunden
Beratung von Interessenten zu Sprach- und Datenprodukten
Eigenstandige Ausarbeitung und Prasentation von Angeboten und Lésungen
beim Kunden
Kontinuierliche Betreuung von Bestandskunden

¢ Kundenpflege zur Reduzierung der Churnrate (Umsatzsicherung) und Erzielung
groBtmoglicher Umsatzzuwachse

e Analyse von Marktinformationen und Weiterleitung an den Vorgesetzten zur
Sicherstellung einer schnellen Reaktion auf Marktveranderungen

« Pflege aller Kunden- und Marktdaten im Vertriebsinformationssystem (VIS)

e Erstellen von Tages- und Wochenberichten

e Ansprechpartner far fachliche Fragestellungen neuer Mitarbeiter

Aufgrund seiner fachlichen Qualifikation und seiner sehr guten Leistungen haben wir
Herrn Marinelli ab 01.07.2006 zum Senior Vertriebsbeauftragten ernannt. Aufgrund
dessen ist er zusatzlich mit der Einarbeitung und dem Coaching neuer Mitarbeiter be-
traut.

Herr Marinelli verfagt Gber ein umfassendes, detailliertes und aktuelles Fachwissen,
welches er sehr wirksam in seinem Arbeitsgebiet einsetzt. Er nutzt die gebotenen
Maoglichkeiten der beruflichen Weiterbildung stets mit sehr gutem Erfolg und setzt
diese zum Vorteil des Unternehmens ein.

Er ist ein hochmotivierter Mitarbeiter, der die gesetzten und selbstgesteckten Ziele
sehr beharrlich realisiert. Herr Marinelli beherrscht seinen Arbeitsbereich Gberdurch-
schnittlich und setzt sich stets mit Eigeninitiative, Engagement und Ehrgeiz fir unser
Unternehmen ein. Er ist ein ausdauernder und belastbarer Mitarbeiter, der auch unter
schwierigen Arbeitsbedingungen seine Aufgaben sehr gut bewaltigt.

Herr Marinelli zeichnet sich bei der Erledigung seiner Aufgaben durch Verantwor-
tungsbewusstsein, Genauigkeit und Umsicht aus. Man kann sich auch in schwierigen
und Gberraschenden Situationen sehr gut auf ihn verlassen.

Die ihm abertragenen Aufgaben erfillt er stets zu unserer volisten Zufriedenheit.

Dank seiner Fachkompetenz ist Herr Marinelli bei Vorgesetzten, Kollegen und Mitar-
beitern gleichermaBen anerkannt und geschatzt. Unseren Geschaftspartnern und
Kunden gegenuber tritt er stets hoflich, zugleich sicher und gewandt auf. Das Unter-
nehmen wird von ihm vorbildlich reprasentiert.

Arcor AG & Co. KG Pers. haftende Gesellschafterin: Vorstang: Harald Stober (Vorsdzender),
Sitz: Frankfurt am Man Arcor Verwallungs-AG Or. Michao! Hann, Dr. Volker Ruloff,
Eintragung irn Handelsregster: Site: Franklurt am Main, Kay Schwabdedal

AG Frankfurt am Main, HIRA N 28013 Eirtragung im Handalsregister. Vorsizender des Aufsicntsrats:

Zentrsie: Alfred-Homhausen-Allee 1, Amtsgoncht Frankfurt am Main, Jirgen von KutX«ows
65760 Escrborn HRE Nr, 44108




Dieses Zwischenzeugnis wird auf Wunsch von Herrn Marinelli erstellt. Wir danken ihm
fur seine sehr guten Leistungen und freuen uns auf eine weiterhin erfolgreiche Zu-

sammenarbeit
Munchen, den 01.08.2006

Arcor AG & Co. KG
Region Sud

h L%/ﬁ/
ppa. Gotz i.V.Dr. Bjsping
Vorsitzender der Regionalleitung Personalleiter :;
Vertrieb und Personal
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Zeugnis

Herr Gerd Marinelli, geb. am 20.08.1970 in Heilbronn/Neckar, trat am 01.09.2004 als
Vertriebsbeauftragter in den Bereich Geschaftskundenvertrieb unseres Unternehmens
ein. Wir verweisen an dieser Stelle auf das Zwischenzeugnis vom 01.08.2006.

Ab 01.07.2006 Ubernahm Herr Marinelli die Funktion des Senior
Vertriebsbeauftragten im Bereich Geschaftskundenvertrieb. Im Rahmen dieser
Tatigkeit war er zusatzlich far die Einarbeitung und das Coaching neuer Mitarbeiter
verantwortlich. Herr Marinelli wurde insbesondere mit folgenden Aufgaben betraut:

e Analyse und Akquisition von Neukunden

* Beratung von Interessenten zu Sprach- und Datenprodukten

» Eigenstandige Ausarbeitung und Prasentation von Angeboten und Lésungen
beim Kunden
Kontinuierliche Betreuung von Bestandskunden
Kundenpflege zur Reduzierung der Churnrate (Umsatzsicherung) und Erzielung
groBtmoglicher Umsatzzuwachse

e Analyse von Marktinformationen und Weiterleitung an den Vorgesetzten zur
Sicherstellung einer schnellen Reaktion auf Marktveranderungen
Pflege aller Kunden- und Marktdaten im Vertriebsinformationssystem (VIS)
Erstellen von Tages- und Wochenberichten

e Ansprechpartner fur fachliche Fragestellung neuer Mitarbeiter insb. bei
Neukundenakquise sowie Verkaufsgesprachen

Herr Marinelli verfigt Gber umfassende und detaillierte Fachkenntnisse, die er im
Rahmen seiner Tatigkeit erfolgreich angewandt hat. Er nahm an verschiedenen
WeiterbildungsmaBnahmen mit Erfolg teil.

Er identifizierte sich stets mit dem Unternehmen und mit seinen Aufgaben und hatte
dabei eine sehr gute Arbeitsmotivation.

Den Anforderungen und Belastungen seiner Position war er stets gut gewachsen.
Aufgrund seiner sehr guten Auffassungsgabe und seiner hohen Flexibilitat arbeitete
er sich in neue Aufgabenstellungen stets schnell ein. Er fand praxisnahe operative
Lésungen.

Herr Marinelli war ein sehr gewissenhafter und eigenverantwortlich arbeitender
Mitarbeiter, der durch seine zielstrebige und umsichtige Arbeitsweise stets sehr gute
Ergebnisse erzielte.

Seine Aufgaben erfillte er stets zu unserer vollsten Zufriedenheit und unseren
Anforderungen entsprach er in jeder Hinsicht sehr gut.

Arcor AG & Co. KG Pers. haftende Gesellschaftenn Vorstand: Harald Siobee [Vorsilzender),
Sitz: Eschborn Arcor Verwaltungs AG Mcnael Geood, Dr_ Mechae!l Hann,
Eintragung «n Handelsregater. Sitz: Eschbom, Norbert Westial

AG Frankfurt am Man, HRA N 28013 Bntragung im Hangelsregster: Vorsizender des Audsichtsrats
Zentrale: Atfrod-Hermausen-Alee 1 Armtsgenicht Frankfurt am Main, Fradrich Joussen

65760 Eschbom HRB Nr. 42108
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Dank seiner Fachkompetenz und seiner Integritdit war Herr Marinelli bei
Vorgesetzten, Kollegen und Mitarbeitern gleichermaBen anerkannt und geschatzt.
Unseren Geschaftspartnern und Kunden gegenuber trat er stets héflich, zugleich
sicher und gewandt auf. Das Unternehmen wurde von ihm vorbildlich reprasentiert.

Herr Marinelli scheidet zum 30.06.2007 aus unserem Unternehmen aus. Wir bedauern
sein Ausscheiden und danken ihm fiur die erfolgreiche Zusammenarbeit. Wir
wunschen Herrn Marinelli fir seine berufliche Zukunft weiterhin viel Erfolg sowie
personlich alles Gute.

Mdanchen, den 30.06.2007

Arcor AG & Co. KG
Region Sud

Yo
¥

Vorsitzender der Regionalleitung
Vertrieb und Personal
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Zeugnis

Herr Gerd Marinelli, geboren am 20.08.1970 war vom 01.07.2007 bis zum
31.10.2007 als Sales Manager im Bereich Vertrieb unseres Unternehmens tatig.
Die Tatigkeit von Herrn Marinelli umfasste im Wesentlichen folgende Aufgaben:

- Analyse und Akquisition von Neukunden Uber Telefonakquise und
Messeaktivitaten

- Beratung von Interessenten im AuBendienst

- Eigenstandige Ausarbeitung und Prasentation von Angeboten und Lésungen
beim Interessenten

- Fuhren von Vertragsverhandlungen bis hin zum Vertragsabschlu®

- Ubergabe des Kunden an das Kundenbetreuungsteam

- Analyse von Marktinformationen und Weiterleitung an den Vorgesetzten zur
Sicherstellung einer schnellen Reaktion auf Marktveranderungen

- Pflege aller Interessenten- und Marktdaten in der Vertriebsdatenbank Salesforce

- Erstellen des Wochenreporting

Herr Marinelli verfiigt iiber eine sehr gro3e und beachtliche Berufserfahrung und
fundierte Fachkenntnisse. Er beherrschte seinen Arbeitsbereich stets umfassend und
sicher, hatte oft neue Ideen und fand optimale Lésungen.

Herr Marinelli zeichnete sich durch hohe Arbeitsmotivation aus. Er zeigte hohe
Einsatzbereitschaft, auch Gber die Gbliche Arbeitszeit hinaus.

Herr Marinelli war ein duerst zuverlassiger Mitarbeiter. Sein Arbeitsstil zeichnete
sich stets durch eine sehr sorgfaltige Planung, Systematik und klare Strukturierung
aus.

Auch erhéhtem Arbeitsaufwand und Termindruck war er gut gewachsen.

Die Arbeit von Herrn Marinelli war von guter Qualitat und seine beruflichen
Fahigkeiten Gberzeugten uns.

Die ihm Ubertragenen Aufgaben erfiillite er stets zu unserer vollen Zufriedenheit.
Aufgrund seines hilfsbereiten und freundlichen Wesens erfreute Herr Marinelli sich
hoher Wertschatzung seiner Vorgesetzten und Kollegen. Sein Verhalten war stets
vorbildlich.

Herr Gerd Marinelli scheidet auf eigenen Wunsch aus unserem Unternehmen aus.
Wir bedauern diese Entscheidung. Fir die vertrauensvolle Zusammenarbeit
bedanken wir uns und wiinschen Herrn Marinelli fir die Zukunft weiterhin viel Erfolg
und alles Gute.

Eemidifsisio € GbH
Hohe Bleichen 13
D-20354 _Hamburg

Hamburg den 22.04.08
Emailvision Deutschiond - www omacilvision de - Geschéftsfuhrer : Nicholas Heys, Guy Porré
Emaiivisians GmbH - Houptbaro - Hone Bleichen 13 - D-20354 Homburg - Tel: +49 (0) 40/3 06 03-0 - Fox: +49 (0) 40/3 06 G3-1 1)

Emaiivision GmbH - Baro Manchen - Eisagbathstiasse 91 - D-80797 Manchen - Tel: +49 (0) 89/59 08-23 11 - Fax: +49 (0) 89759 0813 37
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MB CAD

COMPUTER VERTRIEBS GMBH

Herrn ; .

Gerd Marinelli
An der Burg 14

85716 Unterschleiheim SohidWorks

Autorisierter Reseller

Feldkirchen-Westerham, 31. Oktober 2008

ZEUGNIS

Herr Gerd Marinelli, geb. am 20. August 1970, trat am 16.11.2007 in unser Unternehmen ein
und war bis zum 31. Oktober 2008 als Vertriebsbeauftragter bei uns beschaftigt.

Die Firma MB CAD Computer Vertriebs GmbH ist ein Systemhaus, autorisierter Reseller
sowie ein autorisiertes Schulungs- und Supportcenter der 3D-CAD Software SolidWorks.
Das Unternehmen hat einen Gesamtumsatz von ca. 3,5 Mio. € Es arbeiten derzeit 20
Mitarbeiter verteilt auf die zwei Standorte Feldkirchen-Westerham und Puchheim.

Herr Marinelli war im Zeitraum 16.11.2007 bis 15.05.2008 mit folgenden Tatigkeiten betraut:

- Analyse des Neukundenpotentials im Bereich CAD/CAM-Software, hier speziell
SolidWorks

- Erfassen und Auswerten aller Daten von potentiellen Neukunden

- Erstellen der Bedarfsanalyse und Verfassen eines individuellen Konzeptes

- Prasentation der Software bei Interessenten in Zusammenarbeit mit technischen
Mitarbeitern

- Angebotserstellung

- Preisverhandlungen mit Kunden

- Aktive Kundenpflege durch Besuche und telefonischen Kontakt

- Pflege der Kundendaten

Ab dem 16.05.2008 bis 31.10.2008 wurde Herrn Marinelli die Bestandskundenbetreuung
tbertragen. Im Rahmen dieser Aufgabe erflllte er folgende Tatigkeiten:

- Terminvereinbarung und Besuch der Bestandskunden
- Fuhren von Beratungsgesprachen vor Ort beim Kunden
- Ausbau der Installation durch Cross-Selling

- Kundendatenaktualisierung

Hauptsitz: Postanschrift: Geschaftstithrende Bankverbindung: BIC: GENODEFIVRR
ME CAD Corrgrder Wrinetr Gl PAE CAT Corrapwatie Vioriredys Gt Gesellschafterin: Volcihank Mamtosntcane
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Herr Marinelli verfugt Gber solide Fachkenntnisse, die er sicher in der Praxis einsetzte. Er
nutzte stets alle gebotenen Mdoglichkeiten zur beruflichen Weiterbildung intensiv und mit
Erfolg.

Dank seiner sehr schnellen Auffassungsgabe Uberblickte Herr Marinelli auch schwierige
Situationen sofort und erkannte dabei das Wesentliche. Besonders hervorzuheben ist sein
ausgepragtes analytisches Denken, das Herrn Marinelli auch in schwierigen Lagen zu einem
eigenstandigen, abgewogenen und zutreffenden Urteil befahigte. Herr Marinelli identifizierte
sich mit seinen Aufgaben. Auch unter starker Belastung behielt er die Ubersicht, handelte
Uberlegt und bewaltigte alle Aufgaben in zufriedenstellender Weise. Jederzeit arbeitete Herr
Marinelli zuverlassig, sehr umsichtig, gewissenhaft und genau. Herr Marinelli war immer loyal
und absolut vertrauenswirdig. Er agierte immer flexibel im Unternehmensinteresse. Auch fir
schwierige Problemstellungen fand und realisierte Herr Marinelli brauchbare Losungen, und er
kam stets zu zufriedenstellenden Arbeitsergebnissen. Er hat die ihm Gbertragenen Aufgaben
stets zu unserer Zufriedenheit erledigt.

Herr Marinelli war wegen seines freundlichen, héflichen und hilfsbereiten Auftretens ein
geschatzter Ansprechpartner fir unsere Kunden, die Mitarbeiter und die Vorgesetzten.

Herr Marinelli scheidet zum 31.10.2008 aus unserem Unternehmen aus. Wir bedauern sein
Ausscheiden und danken ihm fir die Zusammenarbeit. Wir wiinschen ihm fir seine Zukunft
alles Gute und weiterhin Erfolg.

Mit freundlichen GrulRen

MB CAD-Computer Vertriebs GmbH
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Monika Blumenstock
- Geschaftsfuhrerin -





















